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Miindliche Priifungen sind keine trockene Angelegenheit: Im Kampf der
Heroen treffen Intelligenztester auf Auswendiglerner, Pokerfaces auf
Spekulierer. Dabei kommen Uberlebensfrage, Glanzpolitur und Todes-
stofl genauso zum Einsatz wie der verdeckte Themenwechsel oder die
feinabgeschmeckte Antwort nach Art des Hauses.

Mit Witz und Pointe faflt Georg Klingenberg zusammen, was es iiber
miindliche Priifungen zu wissen gilt; seine humorvollen Schilderungen
nehmen alle Schwere von jener Situation, die sonst fiir Angstschweifl und
Kopfzerbrechen sorgt. Sie zeugen von Menschenkenntnis und scharfer
psychologischer Beobachtungsgabe, geschopft aus dem Erfahrungsschatz
jahrzehntelanger Unterrichtspraxis. Ein unerlifilicher Leitfaden zur Ein-
tithrung in die Priiffungswissenschaften, der zur Selbsterkenntnis und zum
Schmunzeln einlidt.

Georg Klingenberg (1942-2016) war Jurist und Professor fiir Romisches
Recht. Er lehrte an den Universititen Graz, Miinchen, Wien und Linz.
Sein Werk umfafit zahlreiche wissenschaftliche Publikationen und Lehr-
biicher.
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2. DiE PRUFLINGE
2.1 DIE ARTEN DER PRUFLINGE

Beginnen wir in demokratischer Tradition mit jener Personen-
gruppe, die im Priifungsgeschehen die hiufig schweigende Mehr-
heit stellt, nimlich mit den Kandidaten. Herkémmlicherweise
werden sie in »sehr gute«, »gute«, »befriedigende« usw. eingeteilt.
Da ich diese Einteilung in breiten Leserkreisen fiir hinlinglich
bekannt halte, lasse ich sie beiseite und gehe lieber auf jene
Gliederungsgesichtspunkte ein, die iiblicherweise nicht in den
Zeugnissen Beriicksichtigung finden. Demnach sind zu unter-

scheiden und im Folgenden zu betrachten:
a) nach der Beteiligung am Gesprich
- der Beleidigte
- der Sprudler bzw. die Verkaufskanone
- der unkontrollierte Assoziierer

b) nach der Art der Vorbereitung

- der Spekulant

— der Feindaufklirer
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DIE ARTEN DER PRUFLINGE
c) nach dem Verhiltnis zum Stoff
- der Auswendiglerner

- der geniale Wissensanwender

- Unbefleckte und Schlampige
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DIE PRUFLINGE

2.5 DER SPEKULIERER

Der Spekulierer liebt das Risiko. Fiir ihn ist die Priifung nicht nur
notwendiger Teil seines Studiums, sondern sie ersetzt ihm auch
die sonst vielleicht vermifite prickelnde Spannung einer Lottozie-
hung oder eines Casino-Abends. Und auch im Casino kann man
mit wenig Einsatz viel gewinnen, wenn man nur die richtigen
Zahlen gesetzt hat.

Der Spekulierer mufl allerdings mit einem inneren Widerspruch
leben: Er ist einerseits gerne Spekulant, darf aber andererseits
nicht als solcher erkannt werden, denn ein erkannter Spekulie-
rer ist ein schlechter Spekulierer. In diesem Punkt weichen die
Usancen des Priifungsbetriebes deutlich von denen der Spiel-
banken ab.

Wie im Casino und im Lotto, so gibt es auch bei den Priifungs-
spekulierern Systemspieler und reine Hasardeure. Der System-
spieler geht technisch so vor, dafl er den Priifungsstoff in drei
Teile gliedert: in den Uberlebensbereich, in die Risikozonen und
in die quantités negligeables, wobei er sich grundsitzlich nur mit dem
Uberlebensbereich ausfiihrlich zu befassen pflegt. Allerdings pas-
sieren auch selbst erfahrenen Systemspielern gelegentlich Pannen.
Insbesondere mufite gerade in letzter Zeit die Tendenz beobachtet
werden, dafl die Abgrenzung des Uberlebensbereiches von den
quantités negligeables nicht ernst genug genommen wird. Das ist

einer der hiufigsten Griinde fiir die durchwegs unangenehmen
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DER SPEKULIERER

Divergenzen mit den jeweiligen Fachvertretern. Mir ist jedenfalls
noch keiner begegnet, der fiinfzig Prozent seines Faches fiir un-
wichtig gehalten hitte. Unter ungetibten Systemspielern ist diese
Auffassung allerdings keine Seltenheit.

Der Hasardeur hingegen ist ginzlich dem Spieltrieb verfallen.
Planmiflige Vorbereitung und Risikostreuung sind seine Sache
nicht. Da er seine Befriedigung nicht aus dem Wissenszuwachs,
sondern aus der knisternden Spannung schopft, ist er in der Regel
tiber eine erneute Teilnahme an diesem Spiel gar nicht so sehr

erbost.
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DER INTELLIGENZTESTER

3.3 DER INTELLIGENZTESTER

Der Intelligenztester unterhilt sich nicht gerne tber Fakten,
Lehrsitze, Einteilungen und Beschreibungen, sondern versucht
durch seine Fragen zu ergriinden, ob die Kandidaten die Fihig-
keit besitzen, das Gelernte auf neue Situationen anzuwenden und
selbstindig zu weiteren, nicht im Standardlehrbuch stehenden
Ergebnissen zu kommen. Fiir das auf ihn zukommende Kontin-
gent der Priiflinge hat er die undankbare Funktion eines Netzes
oder Filters: Die Genialen Anwender (Kap.2.8) werden miihe-
los durchpassiert, die Auswendiglerner (Kap. 2.7) bleiben hingen
und zappeln dann hilflos herum.

Die Abneigung des Intelligenztesters gegen Aufzihlungen von
Fakten, Einteilungen, Lehrsitzen etc. sagt aber nicht, dafl man als
Kandidat diese Dinge vernachlissigen diirfe. Im Gegenteil, der
Intelligenztester hat zum »primitiven Faktenwissen« ein ihn-
liches Verhiltnis wie der Adel zum Geld: Man hat es, aber man
spricht nicht dariiber. Doch im Gegensatz zum Adel, der einen
geldlosen Standesgenossen dennoch nie ganz fallen lassen wird,
entwickeln sich bei einem Intelligenztester nie vergleichbare
Solidarititsgefithle gegeniiber einem Priifling, dem das Stoff-

wissen ausgegangen ist.
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S. DiE PRUFUNGSVERANSTALTUNG

Das heimische Priifungswesen kennt im Wesentlichen zwei

Organisationsformen:

1) Derdurchlaufende Saisonbetrieb bietet die Priifungsveranstal-

tungen gleichmiflig tiber das ganze Jahr verteilt an.

2) Immer mehr setzt sich allerdings das sogenannte Festival-Prin-
zip durch, bei dem zu bestimmten Jahreszeiten Priifungswochen

und Priifungsfestspiele abgehalten werden.

Sowohl beim Saison- wie auch beim Festivalbetrieb kommt es
vor, daf} an einem Tag seitens der Spielleitung mehrere Veranstal-
tungen hintereinander angesetzt werden, was vor allem in Krei-
sen des interessierten Publikums sehr geschitzt wird. Die einzelne
Darbietung ist heute aus Kostengriinden - Stars sind teuer — nur
mehr selten als Solistenabend ausgelegt. Bevorzugt werden die
Auftritte als Duo, Trio oder Quartett; Quintette und Sextette sind
schon recht selten. Freilich wird dem aufmerksamen Festival-
besucher nicht entgangen sein, dafl viele Darbietungen nicht in
der zunichst angekiindigten Besetzung stattfinden: Hiefiir wird
der Umstand verantwortlich gemacht, dafl die Stars und Prima-
donnen oft gleichzeitig bei mehreren Festivals auftreten wollen

und dann zu Absagen gezwungen sind.
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DIE REAKTIONEN DER KANDIDATEN

7.5.3 Der nachgestellte Steuerungssatz

Zum Abschlufl ist noch eine Methode zu besprechen, welche
Antwort und zusitzliche Informationsgewinnung kombiniert:
Wenn vom Kandidaten bei einer Frage eine klare Stellungnahme
fiir oder gegen eine bestimmte Losung erwartet wird und der
Kandidat unwissend ist, sucht dieser das Gliick oft im Raten. Das

kann zu folgender Situation fiihren:

Priifer P: »Hat das ... die Eigenschaft a?«
Kandidat K:  Ratet mit »Ja« oder »Nein«
Priifer P: »Sie scheinen sich damit nicht befafit zu haben.«

Diese miflliche Situation hitte sich vermeiden lassen, wenn sich

der Kandidat der Methode des nachgestellten Steuerungssatzes
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DER HAUPTAKT

bedient hitte. Die Antwort wird dabei in folgender Gliederung

serviert:

1) Einleitender Daf3-Satz
2) Beobachtung der Reaktion des Priifers

3) Steuerungssatz

Hiebei wire es in unserem Beispiel zu folgendem Ablauf ge-

kommen:

Priifer P: »Hat das ... die Eigenschaft a?«
Kandidat K: »Daf hier die Eigenschaft a vorliegt,...«

! !

Verfinsterung der Aufhellung der
Miene des Priifers Miene des Priifers
»...ist auszuschliefen. « »...ist zu bejahen.«

Diese Methode bewihrt sich vor allem in der Konfrontation mit
Stimmungsbarometern. Pokerfaces erweisen sich in der Regel
leider als resistent.

Fortgeschrittene Anwender dieser Methode verstehen es auch,

den Steuerungssatz noch auszubauen. Die Aura hoher Wissen-
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DIE REAKTIONEN DER KANDIDATEN

schaftlichkeit wurde z.B. schon des 6fteren durch folgende

Formulierung erreicht:

»...ist in der Literatur oft »...ist trotz entgegen-
tilschlicherweise behauptet stehender Ansichten in der
worden, trifft aber Literatur eindeutig

keineswegs zu.« zu bejahen.«

Man sollte diese Verzierungen aber nur dann einsetzen, wenn
gesichert ist, dafl keine allzu tiefgehenden Zusatzfragen gestellt

werden.
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ANHANG

GEDANKEN ZUR PADAGOGIK

»Unterricht und Priifung sollen
zu einem Vertrauensverhltnis fiihren«

»Der Nachhilfebetrieb hat - wie bereits erwihnt” — zu meiner sub-
tilen Menschenkenntnis gefithrt und in mir eine grundsitzliche
Haltung zur Pidagogik gefordert: Sie besteht darin, Pidagogik als
Verwaltung fremden Wissens zu sehen. Eine These, die mir von den
Vertretern der modernen Pidagogik sicher nicht abgenommen
wird. Fremdes Wissen, des Schiilers, mufl so verwaltet werden,
daf fiir den zu Betreuenden nie ein Loch entsteht, sondern er
Schritt fiir Schritt dem der Erkenntnis zugefiithrt wird. Als drgsten
Fehler in der Wissensvermittlung sehe ich es an, jemanden allein
mit einem Wissensproblem stehen zu lassen, statt ihm in weni-
gen Minuten die fehlenden Glieder einer Argumentationskette
zu iibermitteln. Ich vertrete daher auch die Auffassung, daf} die
Lehrerausbildung zunichst iiber die Nachhilfe erfolgen sollte
und dafl eigentlich nur ein erfolgreicher Nachhilfelehrer auch
spiter ein ordentlicher Lehrer werden kann; das, was die Lehrer-
gewerkschaft und auch die Hochschulpidagogen dazu sagen,
mdchte ich lieber nicht horen.

Was ich eben geschildert habe, erklirt auch den Erfolg von
Nachhilfeinstituten, die in der Vermittlung oft erfolgreicher sind

* Dies ist ein Auszug aus den Memoiren des Autors; siche S. 108
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